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Das Konzept

SICHER! zum Lernerfolg =

Alltag, Beruf, Studium oder Ausbildung — SICHER! C1 erhiltlich als Ausgabe in Vollbinden
was immer lhre Kursteilnehmerinnen
und Kursteilnehmer noch vorhaben:
Auf SICHER! konnen Sie bauen!

B entwickelt fiir fortgeschrittene Deutschlernerinnen
und Deutschlerner von heute

M Kkonzipiert nach dem bewahrten Baukastensystem

B von den Erfolgsautorinnen Michaela Perlmann-Balme,
Susanne Schwalb und Magdalena Matussek

Das ist SICHER!

M vielfaltige Themen und Textsorten

B abwechslungsreiche, fundierte Aufgaben- und
Ubungstypologie

B Training aller Fertigkeiten

M Extra-Seite zum Hor-Sehverstehen mit kurs-

begleitenden Film-DVDs SICHER! C1 SICHER! C1
. . . Kursbuch Arbeitsbuch mit CD-ROM
W geeignet fur den Unterricht auf den Stufen B1+, ISBN 978-3-19-001208-4 ISBN 978-3 -9-011208-1

B2 und C1 nach den Vorgaben des gemeinsamen

europdischen Referenzrahmens
SICHER! C1 erhaltlich als Ausgabe in Halbbanden

SICHER! C1.1 SICHER! C1.2

Kurs- und Arbeitsbuch mit  Kurs- und Arbeitsbuch mit
CD-ROM zum Arbeitsbuch  CD-ROM zum Arbeitsbuch
Lektion 1-6 Lektion 7-12

ISBN 978-3-19-501208-9 ISBN 978-3-19-701208-7




Das Lehrwerk im Uberblick

SICHER! verfligt Gber einen umfangreichen
Produktkranz und erscheint sowohl als bewahr-
tes Printmedium als auch in digitaler Form.

SICHER! fur Lernende

Kursbuch

Arbeitsbuch
mit Audio-CD

oder

Arbeitsbuch
mit CD-ROM

Digitalisiertes Kursbuch
oder digitalisiertes
Arbeitsbuch

mit integrierten Audio-
und Videodateien
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Lehrwerkservice

Moodle-Kursraum

o
m

Unser Lehrwerkservice
im Internet

B Inhaltsverzeichnisse, Musterseiten und Horproben

B kostenlose Unterrichtsplane mit methodisch-
didaktischen Hinweisen zu jedem Ubungsschritt

B interaktive Ubungen und Grammatikiibersichten
fiir die Lernenden

Transkriptionen aller Hortexte
Kursbuch-Hortexte als MP3-Dateien
Losungen zum Arbeitsbuch

aktuelle Lesetexte und Internetrecherchen
fiir den Unterricht

B erganzende berufsorientierte Materialien
(kostenpflichtig)

=
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SICHER! fur Kursleiter/innen

Kursbuch

Digitalisiertes Kursbuch
oder digitalisiertes
Arbeitsbuch mit integrierten
Audio- und Videodateien

Medienpaket

mit Audio-CDs

zum Kursbuch + DVDs
fiir den Unterricht

Lehrerhandbuch

Interaktives Kursbuch
fiir Whiteboard und
Beamer

Digitales Unterrichtspaket
zur Unterrichtsvorbereitung
und zur Nutzung am
interaktiven Whiteboard,
mit Medienbibliothek

Lehrwerkservice

Moodle-Kursraum

SICHER! - ..

I www.hueber.de/sicher I




Das Kursbuch

... im intelligenten Baukastensystem bietet

Ubersichtlichkeit und Flexibilitat

Die Bausteine

B Einstiegsseite B Horen

[0 Lesen B Schreiben

B Sprechen B Sehen und Horen
B Wortschatz B Grammatik

SICHER!

DEUTSCH ALS FREMDSPRACHE
KURSBUCH UND ARBEITSBUCH

[ Einstiegs-
seite: Interes-
sante und
ansprechende
Bilder als
Sprechanlass
und zur Akti-
vierung des
Vorwissens.

1 Zwei Kopfe

PSYCHOLOGIE

Schreiben Sie spontan hre Ideen dazu auf.




B Horen: Authentische Hortexte
vermitteln realitatsnahe Themen
und relevante Textsorten.

HOREN

1 Gewissensfragen

Arbeiten Sie in Kleingruppen. Jede Gruppe beantwortet eine der beiden Frag
Stellen Sie Ihre Antwort im Kurs vor und begriinden Sie sie.

Sie sind zu einem Gesc
Den sicher geglaubten
aber nicht bekommen.
im Nachhinein die Reis;
Geschéftspartnern posi

1 Siesind zu einem Geschaftsessen 2
im Restaurant eingeladen. Das Essen
ist nicht gut. Diirfen Sie die Frage
der Bedienung ,Hat es geschmeckt?“
ehrlich beantworten?

2 Interkulturelle Missverstandnisse in der beruflichen Kommunikat

a

Was erwarten Sie von einem Vortrag zu diesem Thema? Welche Missverstan
gemeint sein? Sammeln Sie in Kleingruppen.

b Horen Sie den Vortrag in Abschnitten. Lesen Sie jeweils vor dem Hoéren die Al

11

Abschnitt 1

Erganzen Sie Stichpunkte.

1 Wenn Deutsche ,Ja“ sagen,

2 Die Sache, uiber die gesprochen wird,
3 Die Beziehung wird

4 In Asien

Abschnitt 2

Erkldren Sie die beiden Standpunkte in eigenen Worten.
1 Der deutsche Chef denkt:
2 Die chinesische Mitarbeiterin denkt:

Abschnitt 3

1 Was ist fiir diese Gesellschaften wichtiger? Markieren Sie.
Individualistische Gesellschaften
Kollektivistische Gesellschaften

2 Was kann das Beziehungs-,Ja“ alles bedeuten?
Ich strenge mich an.

Wir kommen gut miteinander aus. Das kann ich nicht tun.

A

Beziehung Sache
Beziehung Sache

Ich habe Sie akustisch verstanden.
Eventuell.

LESEN 1

Verhandeln mit Geschaftspartnern aus anderen Kulturen

a

20

25

INTERNATIONALE

Erginzen Sie noch weitere Schlagworter.

1 Interkulturelle Gespriche

Freude - Personlichkeitsentwicklung + Vorstellungskraft « Freiheit + Training -

= Welche Situation st hier wohl dargestelit?

17851860 = Welche Personen sind betellgt?
= Wordber konnten sich die Personen unterhalten?

Blite zurnachsten und oss den Himmelahnen. (Lao-Ts, vermutich 6.J1.v.Chr)

T i die eweiligen Sprechblasen ein.

B Buch puss die Axt sein f das gefrorene Meer in uns. (Franz Kafka, 1883-1924)

Das Bild lustriert einen Zeitschriftenartikel.
tel

b Welches Zitat gefalt thnen besonders gut? Warum?

1672-1719) und einen kurzen EinfUhrungstext.

Présentieren Sie Ihre Titel und Texte i Kurs.

€ Kennen Sie noch andere Zitate zu diesem Thema?

GESCHAFTSKONTAKTE

Uberfliegen Sie den Artikel aus der Wochenzeitung ,Die Zeit*.
Welches Ziel verfolgt der Artikel in erster Linie? Markieren Sie.

Der Artikel méchte ...
erkliren, worauf man im Geschaftskontakt mit Schweizern achten sollte.
Tipps geben, wie man Schweizern etwas verkaufen kann.

Wie verhalten sich Schweizer im Geschaftskontakt? Erganzen Sie.

Héflichkeit
Aufforderungen
Standpunkte

bedaunken wnd eHsct\u\dﬁen sich kc«ui:rg

Wie die Welt verhandelt

Der Umgang mit Geschéftspartnern aus anderen Kulturen ist ein anspruchsvolles Spiel.
Wer die Regeln nicht kennt, verliert.

Die Schweiz

Viele meinen, dass in der Schweiz alles genauso funktio-
niert wie in Deutschland, nur weil das Land an Deutsch-
land grenzt und auch die gleiche Sprache gesprochen wird
Wer das glaubt, begeht schon einen groRen Fehler", erklart
Alexander Drews, Trainer einer interkulturellen Beratungs-
firma. In allen Teilen der Schweiz legen die Menschen viel
Wert auf Hoflichkeit. Deshalb bedanken und entschuldigen
sie sich hdufig. ,Auf viele Deutsche wirken die Schweizer
anfangs sehr freundlich. So ist es oft ein Kulturschock, wenn
sie erkennen, dass die Schweizer lediglich héflich sind und nicht immer freundlich. Deutsche sind
eine wesentlich direktere Kommunikation gewohnt. Infolgedessen wirken sie auf Schweizer oft unab-
sichtlich ruppig und arrogant” Da Schweizer viele Dinge unausgesprochen lassen, rét Drews dazu,
besonders sensibel auf die Zwischentdne zu horen und darauf, in welcher Reihenfolge Dinge gesagt
werden

Auch Selbstverstandliches wird in der Schweiz ausfuhrlich erklart. Aufforderungen werden nie direkt,
sondern immer im Konjunktiv formuliert. ,Meetings beginnen, bevor sie angefangen haben’, erklart
Kulturexperte Drews. ,Es ist fir einen Schweizer ganz normal, sich schon vor dem Treffen mit allen Betei-
ligten tber ihre Standpunkte auszutauschen. Das Ergebnis steht oft zum groBen Teil schon vor dem
Meeting fest." Dass ein Vorgesetzter die Liste der Tagesordnungspunkte dndert, kommt in der Schweiz
selten vor. Dadurch sollen alle Mitarbeiter die Chance haben, sich an der Entscheidungsfindung zu betei-
ligen. ,In der Schweiz herrschen flache Hierarchien, Gruppenentscheidungen sind heilig’, erklart Drews

r

I Lesen: Mit diversen
Textsorten und aktuel-
len Themen macht das
Lesetraining Spafs.

FORSCHUNG UND
TECHNIK

1 Technik fir jedermann

° Was wird er wohl mit dem Gerat machen?
it welce Zuecke Kan man laggerte we des autdem oto
noch isezen ammein e e en m ur
s, Welce der genannten S
Puggerie i omers st

Begrinden Sie thre Ansicht. s
Kennen sie andere selbst gebaute technische Gerite?
2u welchem Zweck wurden sie konstruiert?
i Kind hatteich
einen Modellbaukasten fir ein
Jerngesteuertes Boot




SPRECHEN

1 Umzug ins Ausland

Nora und Paul haben in Shanghai eine sehr schone Wohnung gefunden.
Der Vormieter verlangt aber eine Abl6se fiir die neu eingebaute, teure Kiiche.
Was wiirden Sie den beiden raten? Warum? Sprechen Sie in Kleingruppen.

2 Verhandeln

Bereiten Sie eine Verhandlung zwischen den beiden
Parteien vor. Gehen Sie dabei in folgenden Schritten vor. . Spl’eChenZ Interessa nte
Sprechanldsse bringen

Abwechslung in den

Schritt1

Arbeiten Sie in Kleingruppen. Gruppe 1 vertritt die
Interessen des Vormieters, Gruppe 2 die von Nora und Paul.

Lesen Sie die Rollen und besprechen Sie lhre Strategie. UnterriCht.
Gruppe1... Gruppe 2 ...
= mochte keinen Verlust machen; die Kiiche hat = mochte die Kiiche haben, weil sie ihnen

7000 Euro gekostet. geféllt und besser ist als die eigene.
= kann die Kiiche notfalls im Internet verkaufen. = kann die Wohnung notfalls ohne die
= kann mitentscheiden, wer Nachmieter wird. Einbauktiche mieten.

k = pokert um den giinstigsten Preis.

Schritt 2
Ordnen Sie die Redemittel den Sprechabsichten zu. Einer der Sprechabsichten konnen
zwei Redemittel zugeordnet werden. Erganzen Sie dann, welche Redemittel der Vormieter (V)
und welche Nora/Paul (N) verwenden kénnten. Manche passen zu beiden Rollen.
Sprechabsicht Redemittel
1 Leistungen des Gegenlibers A V/N g lhren Vorschlag anzunehmen ist fiir

anerkennen ¥ mich/uns schwierig, weil ...
2 fiir ein gerechtes Vorgehen B Wir richten uns ganz nach lhnen.

pladieren C Darf ich Ihnen noch ein paar Fragen zu der
3 Fragen Uber die Fakten Kiiche stellen?

ankiindigen D Wenn wir uns heute noch einigen, dann ... . - . .
4 Kriterien erfragen E Alles, was wir wollen, ist ein Preis, mit dem . SChrelben Fur d'e Z|e|grupp€
5 Termine vereinbaren beide Seiten leben kénnen. H =
6 auf Probleme hinweisen F Uns ist véllig klar, dass Sie eine Menge rEIeva nte SChrEIbanIasse
7 Konsequenzen von Einigung Geld und Arbeit in diese Kiiche investiert bauen die Schre|bfe|‘t|gke|t auf

nennen haben, aber ... .
8 den Wiinschen des anderen G Eine faire Losung wdre (aus unserer Sicht), N Iveau C1 aus.

entsprechen wenn ...

H Wir miissten ur
treffen, um ... SCHREIBEN
1 Wie kommen Si

Schritt 3 1 Quiz: Beherrschen Sie die deutsche Business-Etikette?

Bereiten Sie sich mithilfe der ausgewahlten Redemittel auf die Verhar 2 Machen Sie den Test. Welche Antwort passt? Markieren Sie.

Schritt 4 1 Mitarbeiter und Chef begegnen sich auf dem Flur. Wer griiBt zuerst?

Der Mitarbeiter griiBt zuerst, unabhangig von Geschlecht oder Alter.

Verhandeln Sie fiinf Minuten lang. Verkiinden Sie danach das Ergebni Der Vorgesetzte griit immer zuerst, weil er der Ranghhere ist.

Bekommen Nora und Paul die Kiiche? Zu welchem Preis? Geschlecht geht vor Hierarchie: Der Mann griiBt immer zuerst, auch wenn er der Chef ist.

2 Sie kommen zu spat ins Meeting. Wie verhalten Sie sich?

Ich nehme am Meeting gar nicht mehr teil, um eine Storung zu vermeiden.

Ich klopfe zaghaft an, entschuldige mich kurz vor allen und nehme dann Platz.

Ich gehe rasch zu meinem Platz, ohne viel Aufhebens zu machen. Nach dem Meeting entschuldige ich

mich beim Vorgesetzten.

142 3 Auf Geschéaftsreise miissen Sie sich einen Wagen mieten. Der Arbeitgeber zahlt und Sie haben die

Wahl zwischen einer Li ine und einem Kleil Fiir welches Auto entscheiden Sie sich?

Ich wahle natiirlich die PS-starke Limousine. Immerhin geht es hier auch ums Représentieren.

Sofern es keine klare Regelung oder Budgetobergrenze fiir diese Fragen gibt, halte ich kurz Riicksprache
mit meinem Arbeitgeber.

Ich wahle den Kleinwagen, um das Firmenbudget nicht tiberzustrapazieren.

Ich kann jetzt ...
= beim Aus- oder Einzug in eine Mietwohnung liber eine Ablése verhande
= Redemittel der Verhandlung flexibel einsetzen.

Waussten Sie schon? EXVEUIINE
: Der deutsche Schriftsteller Freiherr Adolph Franz Friedrich Ludwig Knigge (1752-1796) taucht
i immer auf, wenn es um Regeln zum richtigen Benehmen geht. Dabei liest heute kaum jemand
. mehr sein Werk ,Uber den Umgang mit Menschen*. Hochaktuell sind dagegen Biicher,
1 i tikel und inare, die lischaftliche Regeln erkldren. In der globalisierten Welt
: erfreuen sich interkulturelle Trainings grofier Beliebtheit.

b Lesen Sie die Auswertung auf Seite AB 206. Unterhalten Sie sich in Gruppen.
Welche Antworten waren fiir Sie iiberraschend? Welche waren anders als in Inrem Heimatland?

2 Ratschlage fiir richtiges Verhalten EXXEHNT

lhr deutschsprachiger Freund plant eine Geschaftsreise in Ihr Heimatland und bittet Sie um Tipps.
Schreiben Sie ihm eine E-Mail zu folgenden Punkten (circa 200 Wérter).
= Wahlen Sie eine Situation aus dem Quiz in 1a. Was ist in lhrem Heimatland tblich?
(mit Beispiel)
= Wo liegen (mégliche) Unterschiede zur deutschen Business-Etikette?
= Was sollte er unbedingt vermeiden?

Erwartungen formulieren und Konventionen nennen

99 Bei uns wird erwartet, dass man zu geschdftlichen Terminen ...
Eine der wichtigsten Regeln betrifft meiner Einschdtzung nach ...
... ist bei uns iiblich / ein Muss / erlaubt und sogar erwiinscht.
Mit ... liegt man bei uns immer richtig. / Mit ... kannst Du nichts falsch machen. ¢¢

auf des Verhalten hi

99 - wird bei uns nur in MafSen gern gesehen.
.. ist fiir das Geschdftliche tabu. ¢¢

Ich kann jetzt ...
= Unterschiede in Sitten und Gebrduchen erldutern.
= Tipps dafiir geben, was man auf Geschéftsreisen ins eigene Heimatland beachten sollte.




SEHEN UND HOREN

1 Kontakte kniipfen und pflegen
Unterhalten Sie sich in Kleingruppen.
= Wie kommt man mit anderen Menschen am besten ins Gespréch? Geben Sie ein Beispiel

fiir eine private und fiir eine geschéftliche Situation.
= Welche Themen eignen sich dafiir? Welche nicht? Geben Sie Beispiele.

2 Kommunikation vermarkten

GRAMMATIK

Sehen Sie das Foto an. Was konnte die Frau von Beruf sein? Warum?

3 Buchprasentation 1 Satzstrukturen: Konsekutive und modale Zusammenhéange

Sehen Sie den Film in Abschnitten an. Arbeiten Sie in Kleingruppen.
Lesen Sie zuerst die Fragen zu jedem Abschnitt und beantworten Sie
diese nach dem Haren.

Folgen sowie Art und Weise konnen mithilfe unterschiedlicher Strukturen ausgedriickt werden.

a Folgen ausdriicken: Konsekutivsatze [ 5.135/2

m Abschnitt 1 Konnektor |solch ein /ein solch / | Schweizer haben solch ein/ein solches / ein derartiges Gefiihl
1 Welche Definition von Small Talk gibt die Sprecherin? Nebensatz |ein derartig ..., dass |fiir Hoflichkeit, dass sie sensibel auf Zwischenténe reagieren.
2 Wer ist Herr Miiller? Welche Situation soll man sich vorstellen? e Deutsche sind eine direktere Kommunikation gewdhnt
I )
Abschnitt 2 g halb/ gen sie auf Schweizer oft arrogant wirken.
. N " -
; x:m:\')&i’;ﬂz:‘n Netzwerke? Konnektor |demnach/ In Deutschland heilt Wissen Macht. Demnach/Demzufolge/
= . ' } Hauptsatz |demzufolge/ Folglich/Infolgedessen wird sie nicht gern geteilt.
Abschnitt 3 folglich /infolgessen
Was erklirt Caroline Kriill in di Teil des Films? om—— S - -
2 erklart Caroline Krullin diesem feil des Fims Préaposition |infolge von +D/ Infolge von starken Regenfillen hatte das Flugzeug, in dem
4 Buchbewertungen infolge + G die Schweizer Geschaftspartner saRen, Verspatung.
o . Small Talk: Reden Sie sich Infolge eines Missverstdndnisses habe ich den Geschafts-
2 Lesen Sie die Leser-Rezensionen aus dem Internet. Was bewerten um Erfolg!von Caroline
die Verfasser positiv? Wie niitzlich finden Sie diese Rezensionen? Kriil,C. H. Beck Verlag partner falsch angesprochen.

b Artund Weise ausdriicken: Modalsdtze | S.141/5

Ratgeber zum Thema Small Talk und Selbstprasentation gibt es sicher viele, aber bei diesem

Buch von Caroline Krill merkt man deutlich, dass hier jemand dariber schreibt, der genau Konnektor |indem / Ich bereite mich auf eine Geschaftsreise vor, indem ich mich bei
dieses Thema zu einem Kernpunkt seiner beruflichen Titigkeit gemacht hat. Der Lerneffekt Nebensatz dadurch, dass Freunden nach ihren Erfahrungen erkundige.
kommt bei diesem Buch - wie bei allen guten Trainern - quasi durch die Hintertiir: Caroline . . . .

s Krill schildert, wie man durch das konsequente Anwenden von Small Talk, der Interesse Dadurch, dass man viel mit auslandischen Partnern zu tun hat,
zeigt und den Gesprichspartner einbezieht, die Fihigkeit erwirbt, sich dem Gegeniiber auf lernt man in puncto Héflichkeit viel dazu.
angenehme Weise vorzustellen und eine Verbindung zu ihm aufzubauen. womit / Eric macht ein Auslandspraktikum, womit sein Lebenslauf
Der kompakte Ratgeber kann allen schnell helfen, die Angst haben, auf andere Leute zuzuge- wodurch attraktiver fur Arbeitgeber wird.

hen oder sie anzusprechen. Nach den ersten Kapiteln ist das wirklich einfach, ich habe es Er wohnt bei einer Familie, wodurch ein personliches Umfeld

1 als eher schiichterner Typ selbst ausprobiert und schon erste Erfolge erzielt. Die Praxis- gegeben st

tipps sind leicht verstindlich und einfach umzusetzen. Ab jetzt mindestens ein Mal Small - - — -

Talk mit einer fremden Person pro Tag, oder sogar mehr ;-) Fiir mich ist das Buch bisher Konnektor |dadurch/ Vor dem Auslandseinsatz erkundige ich mich nach Erfahrungen
mehr als sein Geld wert und ich bin froh, dass ich es bestellt habe. Meine Empfehlung fiir Hauptsatz |damit/so/ von Kollegen. Dadurch / Damit / So / Auf diese Weise bereite ich
Angstliche beim Ansprechen anderer Menschen! : auf diese Weise | mich optimal vor.

Préaposition |durch+A/ Durch hdufigen Kontakt mit anderen Kulturen erwirbt man
b Wiirden Sie das Buch gern lesen? Warum (nicht)? mittels + G/ interkulturelle Kompetenz.
mithilfe + G Mittels/Mithilfe neuer Techniken kann man Kontakt halten.

Ich kann jetzt ..
= ein Werbevideo fiir ein Sachbuch verstehen und interpretieren. o
= die Mechanismen von Small Talk in eigenen Worten wiedergeben o o o 2 Vergleiche K 5.137/3
= Buchbewertungen verstehen und einschtzen. o

Impliziter Vergleich

kulin |ein eleganterer Anzug
neutral ein (im Vergleich zum Ublichen) eleganteres Hemd
feminin  |eine elegantere Hose

. SEhen Und Hdren: Dle SEIte zum Relativer Superlativ
Hor-Sehverstehen mit Aufgaben RN ciner Anzige, |
. neutral eines |(aus der Gruppe) |der elegantesten |Hemden, |die ich je hatte
ZU den DVDS - Fllm ab' feminin |eine Hosen,

3 Wortbildung: Vorsilben er- und re- - 5.139/2,3

Vorsilbe | Bedeutungen Beispiele
. e . . er- 1 Veranderung eines Zustands erdffnen, erréten, erkilten, erschrecken
. Grammatlk: Dle Uberslchtsselte 2 etwas durch eine Handlung erreichen erarbeiten, erbauen, ersetzen
. . re- 1 zuriick reflektieren, reimportieren
am Ende IEder LEKtlon SChafft 2 wieder reagieren, reanimieren
einen raschen, klaren Uberblick Eine rweiterte Darstellung der Grammatikibersichtsseiten
144 finden Sie im Lehrwerkservice unter www.hueber.de/sicher

Das Medienpaket
fur Kursleiter/innen

Alle Medien, die Sie fiir den

Unterricht bendtigen, kompakt
in einer praktischen Mappe
zum Aufbewahre

SICHER! C1 . .
Medienpaket fiir Kursleiter/innen mit B 2 Audio-CDs zum Kursbuch
2 Audio-CDs und 2 DVDs zum Kursbuch Ml 2 DVDs mit den Filmen zum Baustein

978-3-19-101208-3 ,Sehen und Horen*

* zusatzlicher Service: Audiodateien im Format MP3
liber portable digitale Gerate jederzeit im Internet
abrufbar unter www.hueber.de/sicher




Das Arbeitsbuch

Das Arbeitsbuch

... fur den Kurs und das Lernen

zu Hause. Das attraktive vierfarbige
Arbeitsbuch ist eng verzahnt mit
dem Kursbuch - so kann der
Lernende einzelne Themen und
Aspekte selbststandig tiben und
vertiefen.

B ausfiihrliches Training der Fertigkeiten Lesen,
Schreiben, Sprechen, Horen

B Ubungen zu Wortschatz, Grammatik und
Kommunikation

B Wiederholungsaufgaben zu Wortschatz und
Grammatik der Niveaustufe C1

B Landeskunde und Filmtipps

LEKTION 11 INTERNATIONALE GESCHAFTSKONTA

WIEDERHOLUNG

1

Job im Ausland

a

Erganzen Sie die Nomen.

1 Beider Bewerbw«j (BEWREBNGU) fiir eine Stelle im Ausland ist
einer der wichtigsten Bestandteile der
(LBENESAULF).
2 Es kann ziemlich lange dauern, bis man alle
(UTNRELGEAN) fiir seine Bewerbungsmappe zusammenhat.
3 Anna arbeitet seit zwei Jahren in einem Londoner Start-up-
(URNTENHEMNE). Die Firma hat im
letzten Jahr 3,2 Millionen £ (USTZAM) gemacht.
4 Die (SZIOALABGBANE) sind in
England geringer als in Deutschland, es bleibt einem also netto
mehr Geld von seinem (GAHLET).
5 In England ist die
die Mitarbeiter selbst mehr
6 Dadurch steigt die
auch einmal mehr als sonst zu engagieren.

(MTIOVTAOIN), sich bei einem

Was ist richtig? Markieren Sie.

1 Kontakte ziehen X! kniipfen bleiben
2 die Initiative ergreifen fiihren nehmen
3 eine Auswahl stellen bringen treffen
4 lber Kenntnisse haben verfiigen stehen

5 in Erfahrung bringen ziehen kommen
6 etwas zur Sprache stellen flihren bringen
7 zur Verfligung machen stehen nehmen
8 ein Gesprdch geben nehmen fiihren
9 etwas in Kauf nehmen liegen finden
10 eine Entscheidung gelangen treffen fallen

}J‘
/

7

/

i

.
A
1
fu’:

7

(HEIARCHREI) flacher als in Deutschland, deshalb missen
(VREATNWROTNUG) Gbernehmen.
(PORIKTE)

mit integrierter
CD-ROM

B Aussprachetraining

B Verweise auf interaktive Ubungen
im Internet

B Lernwortschatzseiten
B Selbsttests mit Losungen

LEKTION T
WIEDERHOLUNG GRAMMATIK
zu Lesen 1, 5.135, U2
3 Verhandeln international infolge « so..dass - derartig .. dass « folglich -
infolgedesserr « sodass

Ergédnzen Sie.

Was Sie bei internationalen Verhandlungen
beachten sollten.

In vielen Landern kann man bei Verhandlungen feststellen,
dass die Verhandlungspartner zwar eine klare Position haben,
die sie aber zunachst nicht offen vertreten. In einigen Landern
werden Wansche nie direkt formuliert, (1) der
Gesprachspartner kein als unhoflich geltendes ,Nein” duBern
muss. Es muss verhandelt werden, )
keiner der Beteiligten sein ,Gesicht verliert”, ]MEalf)eclesseh (3) wird miteinander gesprochen,
bis es zu einer fur alle Seiten akzeptablen Vereinbarung kommt. Dieser Aspekt ist in einigen Kultu-
ren wichtig, (4) eine Besprechung ziemlich viel Zeit beanspruchen kann.
Es gilt in diesen Kulturkreisen auch als duRerst unzivilisiert, seinen Arger deutlich zu formulieren,
(5) wird es bei Verhandlungen nie zu lautem Streit kommen. (6) dieser
Verhandlungskultur fihlt man sich bei solchen Meetings meistens sehr wohl.

f

] Wiederholung der Grammatik

/

] Wiederholung des
Wortschatzes




LEKTION T1

b Erganzen Sie die Satze frei.

1 In einem fremden Land versuche ich, Leute kennenzulernen,
indem ich einen Uurs besuche, der wit weinenn
Hobby 2w tuu hat.

2 Interkulturelle Missverstandnisse vermeide ich dadurch, dass ...

3 Vor Kurzem war ich zu meinem neuen Kollegen aus Versehen
wirklich unhéflich, wodurch ...

4 Ich habe mir einen neuen Wecker gekauft, dadurch ...

5 Morgen koche ich ein Gericht aus meiner Heimat fiir zwei
Kollegen, auf diese Weise ...

SICHER!
gut vorbereitet:
stttz e Das Lehrerhandbuch

[ Alles, was wir wollen, ist ein Preis, mit dem beide Seiten leben kénnen. -
["] Da kénnten wir uns sicher einigen. « [ Eine faire Lésung ware aus unserer Sicht, wenn +
111 Es freut mich, dass Sie sich fiir diese Wohnung entschieden haben. - ‘

[] Ich richte mich ganz nach Ihnen. - [] Was hatten Sie sich denn als Preis vorgestellt? -
["] Ihren Vorschlag anzunehmen, ist fiir uns schwierig, weil unser Budget sehr begrenzt ist. «
["] Uns ist véllig klar, dass Sie eine Menge Geld und Arbeit in diese Kiiche investiert haben. - 1 1

B Konzeptbeschreibung

ausfuihrliches Unterrichtsraster
mit detaillierten Hinweisen zu den
einzelnen Unterrichtsschritten

Losungen zum Kursbuch

["1 Wir miissten uns morgen oder iibermorgen noch einmal treffen, um das Geld zu ibergeben. -
["] Wie kommen Sie denn auf diesen Preis?

Vormieter: Schon, dass Sie es geschafft haben. Sicher haben Sie jetzt sehr viele Termine.

Paul: Ja, das stimmt, wir waren heute den ganzen Tag unterwegs. Shanghai ist eine aufregende Stadt.

Vormieter: (1) Ich habe mich hier sehr wohl gefiihlt und bedauere sehr, dass ich ausziehen muss.
Besonders, weil ich die Kiiche erst vor kurzer Zeit angeschafft habe, aber es macht einfach
keinen Sinn, sie auszubauen und mitzunehmen.

Nora: Natdrlich. Nur fiirchten wir, dass die Kiiche zu teuer fiir uns ist.

Vormieter: Wenn man sich eine Wohnung in so toller Lage leistet, muss auch die Kiiche dazu passen.

Paul: Schon, aber wir werden ja auch nicht ewig hier wohnen.

Vormieter: Beim Auszug konnen Sie auch wieder eine Ablose verlangen.

Extra-Rubriken:

Nora: (2) Der Makler sagte 7000 Euro. Stimmt das? Interkulturelles
Vormieter: Exakt.
Paul: (3) Ererscheint uns recht hoch. LandESkunde (DACH)
Vormieter: Sehen Sie mal: Es handelt sich um eine Markenkiiche. Ich selbst habe beinahe das .

Doppelte ausgegeben. Dazu kamen die Kosten fiir die Montage. Tlpp (Z. B. beSOﬂdere MethOden)
Nora: Ja, aber Sie mussen auch uns verstehen. (4) .
Vormieter: Es ist wirklich eine Kiiche von hoher Qualitat. FOkLIS Gram matl k
Paul: (5

Vormieter: Das ist auch in meinem Interesse. Bin n endiﬁerenZieru ng / VEI'ﬂEfU I'Ig
Nora: (6) Aberwir hatten uns unter normalen Umstanden nie eine so teure Einrichtung geleistet.
Methoden-Glossar

Vormieter: Die Kiiche passt doch sehr gut zum Wert und zum Stil der Wohnung.
Paul: Ja, aber wir haben noch ein Problem. Vielleicht kdnnten Sie uns da etwas entgegenkommen.
Vormieter: Ja, und das ware?

Nora: Wir wiirden gern unseren eigenen Kiihlschrank mitbringen. Der ist erst ein halbes Jahr alt. KOpierVOﬂagen
Vormieter: (7)

Paul: (8) wir unseren Kiihlschrank mitbringen und Sie den Preis dafir auf 6000 Euro reduzieren. R
Vormieter: Gut, das konnen wir so machen. Kénnten Sie dann bar bezahlen? TEStS ZU a ”en I—e'(tlon en

Paul: Ja, das ginge. (9) Wann ginge es denn bei lhnen?
T RAC

Vormieter: (10)
DEU { ALS FREMC :
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LEKTION T1

zu Sehen und Héren, 5.143, U3
25 Small Talk = Gsunc 15 LESEN

a  Lesen Sie den Text und ergénzen Sie die beiden Uberschriften. Eine passt nicht.

In welchen Situationen Small Talk angemessen ist
Bei welchen Themen man vorsichtig sein soll - Woriiber man sprechen kann

Tipps fur Small Talk

Sarah Kerner konzipiert Kongresse, Seminare und Weiterbildungen far
Assistentinnen und Sekretarinnen. Auf ihrer Website gibt die erfolgrei-
che Autorin Anregungen fur die Praxis und viele nutzliche Ratschlage.

s 1
Sport ist fur sehr viele, besonders fur mannliche Gesprachspartner,

ein geeignetes Thema. Mit FuBball, Skifahren oder Autorennen lie-
gen Sie fast immer richtig. Es geht um den Themenbereich ,Freizeit".

E Mit der Frage nach dem Heimatland erfreuen Sie Ihre Gesprachspartner in aller Regel.
i Nichts falsch machen kénnen Sie ebenfalls mit dem Thema ,kulinarische Spezialitaten®.
2
8] Werfen Sie die deutschsprachigen Lander in Gegenwart von Schweizern und Oster-
reichern méglichst nicht in einen Topf — das ist fur die kleineren Nachbarn Deutschlands
trotz gemeinsamer Sprache ein ,No-Go* und wird als unverschamt betrachtet SICHER! C1

s A Wenn Sie sich in Geschichte auskennen, bewahren Sie sich das Gesprach dariiber auf
fir die Phase, in der Sie den Gespréachspartner bereits besser kennengelernt haben. Paket Lehrerhandbu h
C1/1 und C1/2

1-5die p den Tipps (A—E) im Text in a zu. ISBN 978'3'19'051208'9

|mi dem kann ein gemeinsames Vorwissen wegen der i ichterstattung tiber
weltweit ausgetragene Wettbewerbe vorausgesetzt werden.

©] 2 Die verschiedenen Nationen legen Wert auf feine kulturelle Unterschiede.

[] 3 Es gibt Gelegenheit, etwas mehr iiber die Biografie des anderen zu erfahren.

[l 4 Manchen Gesprachspartnern fehlt es an Wissen, um auf angemessenem Niveau mitzuhalten.

["] 5 Sitzt man beim Essen zusammen, ist es einfach, thematisch anzukniipfen.

b Ordnen Sieden

Begriind|

zu Sehen und Héren, 5.143, U3

26 ,,Global Player — Wo wir sind isch vorne* FILMTIPP/WORTSCHATZ

Lesen Sie die Informationen zu dem Film und ordnen Sie zu.

[} in Verhandlung « [] gehtesum « [| neue Auftrage « [ | arbeitet in Kurzarbeit «
[l Besitzer der Firma - [_] drohenden Insolvenz - [1 von groBen Konzernen

] Abwechslungsreiche
Ubungen zum
Hor-Sehverstehen.

Auf Hochdeutsch heifit der zweite Teil des Titels: Wo wir sind, ist vorne. Die (1) Bogenschiitz
und Sohne sind ndmlich Schwaben. In dem Film (2) ein schwébisches Familienunternehmen, das
Strickmaschinen herstellt. Doch die Auftrage bleiben aus, die Belegschaft (3) . Der Seniorchef Paul
Bogenschiitz hilt an alten Traditionen fest, wahrenddessen versucht Juniorchef Michael Bogen-
schiitz alles, um (4) zu gewinnen und die Firma vor der (5) zu schiitzen. Dafur tritt er heimlich
mit chinesischen Geschaftspartnern (6) . Der Film ist trotz einiger Klischees sehenswert, denn die
Story ist unterhaltsam und das Thema ist sehr aktuell: Kleine Firmen werden (7) geschluckt und
alte Unternehmensphilosophien miissen neuen weichen.
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